Wie buche ich ein Infogespräch?

Vorraussetzung:

· Hör auf für andere zu denken, du bist nicht der liebe Gott !!!

· Gebe JEDER Frau die Chance, die du kennen lernst 

=> du hast kein Recht etwas nicht weiterzugeben, was du gratis bekommen hast

· Habe immer Infomaterial und Proben dabei

· Sei immer begeistert und erzähle JEDEM was dir an MK so gut gefällt

· Arbeite mit dem 4 PAWP

Buchungsgespräch:

Hallo Frau ..........., hier ist ................ von Mary Kay Cosmetics, haben sie einen Augenblick Zeit für mich?

Ja, gerne. (wenn nicht, dann frage wann es besser passt und vereinbare einen festen Telefontermin)

Super. Ich rufe sie an, weil ich ihnen die Chance bieten will, mal hinter die Kulissen von MK zu schauen, weil sie (mach ihr ein ehrliches Kompliment, z.B. sie sind mir auf unserer Verwöhnstunde positiv aufgefallen. Sie haben eine so herzliche Ausstrahlung,...)

Wir haben dieses Jahr 20 jähriges Jubiläum in Dtl und super Angebote, die ich ihnen bei einer Tasse Kaffee gerne näher erklären möchte. Ich bin sicher sie werden begeistert sein und ich hätte auch ein schlechtes Gewissen, ihnen nicht mehr von unserer tollen Firma zu erzählen.

Ich möchte sie einfach mit allen Insiderinformationen versorgen und dann haben sie 4 Möglichkeiten.

1. Sie können Mk-Sammelbestellerin werden und für sich und ihre Lieben die fantastischen Produkte zu Großhandelspreisen einkaufen. Und ich rede hier nicht von 5% Rabatt oder so, sie haben die Möglichkeit 40%, d.h. fast die Hälfte günstiger einzukaufen (

und /oder

2. Sie können sich auch ganz locker nebenbei ein Taschengeld und Urlaubsgeld verdienen, ganz so wie es in ihr Leben passt. Zur Zeit haben sie den Vorteil, dass das Weihnachtsgeschäft vor der Tür steht und auch sicher ihre Freunde und  Bekannten Geschenke brauchen und sich auch selbst verwöhnen möchten. Sie können direkt an unserem großen Weihnachtsbasar teilnehmen und sich ihr Weihnachtsgeld verdienen.
3. oder sie geben sich die Chance mit meiner Unterstützung ein gut laufendes Geschäft aufzubauen, in dem sie ihr eigener Chef sind und sich ihre Träume erfüllen können.
4. nun die letzte und 4. Möglichkeit ist, dass sie beschließen keine der 3 Möglk. zu nutzen und Kundin zu bleiben. Das ist für mich absolut in Ordnung.

Sie haben dann alle Insiderinformationen und wenn es nichts für sie sein sollte, vielleicht kennen sie jemand für den es interessant ist und können es weitergeben.

Man kann ja nur weiterempfehlen was man kennt.

Gerne dürfen sie auch zu unserem Gespräch schon eine gute Freundin einladen, für es auch interessant sein könnte mehr über Mk zu erfahren.

Was wäre ihnen lieber, dass wir uns auf eine Tasse Kaffee treffen oder möchten sie gerne ein Montagsmeeting besuchen und dort vor Ort erleben wie wir im Team arbeiten?

Lehnt die Frau das Gespräch ab und du kannst ihre Einwände nicht ausräumen, dann frage nach Empfehlungen:

Frau .......... schade, dass sie zu etwas nein sagen, was sie nicht kennen, aber ich akzeptiere ihre Entscheidung. Sollten sie es sich anders überlegen, dürfen sie jederzeit auf mein Angebot zurückkommen. Wäre es für sie auch in Ordnung, wenn ich sie ab und zu mal pickse? Ich bin einfach überzeugt, das es für sie das Richtige ist.

Wir suchen Frauen wie sie  für unser Team. Wenn es für sie zur Zeit nicht interessant ist, kennen sie jemand, der so nett ist wie sie und vielleicht Interesse hat, unsere tollen Produkte kennenzulernen und auch damit zu arbeiten?

Wissen sie ich lebe vom Empfehlungsgeschäft und sie kennen die Produkte und wissen wie ich arbeite. Könnten sie mich mit ruhigem Gewissen weiterempfehlen?

Ja klar.

Super, denn das ist das schönste Geschenk, das sie mir machen können.

Ich lasse ihnen 5 Karten zum Ausfüllen zukommen oder bräuchten sie mehr?

Wenn sie möchten dürfen sie mir auch gerne die Namen und Telefonnummern so durchgeben.

Bevor ich anrufe, „warnen“ sie die Damen bitte vor. Auch das sie wissen, dass nur ich anrufe. Die Nummern kommen keinen Falls in Hände Dritter.

Die Damen bekommen alle eine gratis Verwöhnstunde mit Ruck Zuck Make-up, wie sie es auch genießen durften.

Als Dankeschön für ihr Vertrauen in mich erhalten sie bei 3 Empfehlung 30% auf ihre nächste Bestellung und bei 5 Empfehlungen die komplette Bestellung zum ½ Preis.

Wie interessant ist das für sie?

Es ist so einfach. Du musst nur den Stecker aus dem Kopf ziehen und es tun!!!!!!!

Viel Erfolg

Deine Danie 

